Zatgcznik nr 4
do Procedury

Kwestionariusz oceny adekwatno $ci i odpowiednio $ci — osoby prawnej lub jednostki organizacyjnej
nieb edacej osob g prawn g, ktérej ustawa przyznaje zdolno $¢ prawn g

(zgodnie z § 15 - 16 rozporzgdzenia Rady Ministrow z dnia 20 listopada 2009 r. w sprawie trybu i warunkéw
postepowania firm inwestycyjnych, bankéw, o ktérych mowa w art. 70 ust. 2 ustawy o obrocie instrumentami
finansowymi oraz bankéw powierniczych)

Celem niniejszego kwestionariusza jest okreslenie odpowiednich instrumentéw finansowych i innych ustug
inwestycyjnych wzgledem indywidualnej sytuaciji i potrzeb Klienta, zgodnie z wymogami Dyrektywy MiFID.

Prosimy o udzielenie odpowiedzi na pytania, ktére najbardziej odpowiadajg sytuacji i preferencjom Klienta.

Niniejszy kwestionariusz skfada sie z dwdch czesci:
1) czesc¢ | — ocena adekwatnosci,
2) czesc Il — ocena odpowiedniosci.

Po wypetnieniu czesci | - ocena adekwatnosci, otrzymajg Panstwo informacje, ktére instrumenty finansowe
sg dla Panstwa podmiotu adekwatne, biorgc pod uwage Parnstwa wiedze i doswiadczenie w zakresie
inwestycji w instrumenty finansowe.

Czes¢ Il - ocena odpowiedniosci stuzy okresleniu docelowej struktury typow instrumentéw finansowych
odpowiednich dla Klienta.

Jesli chcg Panstwo uzyskaé informacje tylko o adekwatnych instrumentach finansowych wzgledem profilu
Panstwa podmiotu, prosimy o wypetnienie czesci |.

Jesli chcg Panstwo uzyskaé dane o profilu inwestycyjnym, to prosimy o uzupetnienie Kwestionariusza w catosci.
W przypadku nieudzielenia odpowiedzi na pytania w Kwestionariuszu, BGZ S.A. nie bedzie mdgt okresli¢
profilu inwestycyjnego Panstwa podmiotu i przedstawi¢ rekomendowane instrumenty finansowe i inne ustugi
inwestycyjne.

Wyjasnienie dla Klienta, ktéry zostat zaklasyfikowany do kategorii Klient detaliczny

W przypadku Klienta zaklasyfikowanego przez BGZ S.A. do kategorii Klient detaliczny, wypetnienie czesci |
Kwestionariusza jest niezbedne przed dokonaniem inwestycji w instrumenty finansowe w BGZ S.A.

Wynik czesci | - oceny adekwatnosci stanowig informacje, ktére grupy instrumentéw finansowych sg dla
Klienta adekwatne oraz ktére sg nieadekwatne.

Wynik czesci | i Il - oceny adekwatnosci i odpowiednio$ci stanowig informacje, jak powinien wygladac profil
inwestycyjny Klienta, czyli docelowa struktura typow instrumentow finansowych odpowiednich dla Klienta.
Wyjasnienie dla Klienta, ktéry zostat zaklasyfikowany do kategorii Klient profesjonalny

BGZ S.A. uznaje, ze Klient profesjonalny posiada wiedze i doswiadczenie w zakresie inwestycji w instrumenty
finansowe, niezbedne w celu zrozumienia i dokonania oceny ryzyka zwigzanego z tg inwestycja.

Wynik czesci | i Il - oceny adekwatnosci i odpowiedniosci stanowig informacije, jak powinien wyglgdac¢ profil
inwestycyjny Klienta, czyli docelowa struktura typow instrumentéw finansowych odpowiednich dla Klienta.



Nazwa Klienta

Numer KRS

Imie i nazwisko osoby reprezentu;j

acej Klienta

PESEL

Prosze zaznaczy¢ whasciwg odpowiedz na kazde z zadanych pytan:

Cze$é |. OCENA ADEKWATNO SCI

WIEDZA | DOSWIADCZENIE

1. Czy Klient mo ze zapewni €, ze osoby zawieraj gce transakcje w imieniu
i na rzecz Klienta rozumiej g mechanizm dziatania poszczegodlnych

2. Jak czesto dokonuje si e w imieniu i na
rzecz Klienta transakcji na poszczegdlnych

instrumentéw finansowych oraz ryzyko zwi gzane z inwestycj g | instrumentach finansowych?
w poszczego6lne instrumenty finansowe? (dotyczy liczby transakcji o warto S$ci
min. 5000 2zt zawieranych w ci agu
ostatnich 12 miesi ecy)
Lokaty inwestycyjne, obligacje
i bony skarbowe, obligacje 0 O O O O O O
!(ome!’cyjne, korporacyjne Nie Posiadajg Rozuml_ejq
i municypalne, fundusze - podstawowe | mechanizm 0 1-10 | 11-50 >50
. 4 . rozumieja ) . :
inwestujgce w instrumenty informacje i ryzyko
bezpieczne
Zagraniczne dtuzne papiery
wartosciowe,
Fundusze inwestujgce w [ [
instrumenty dtuzne i udziatowe, I\I%‘e Posiadajg Rozumieja O O O O
rozumiei podstawowe | mechanizm 0 1-10 | 11-50 >50
Certyfikaty inwestycyjne o portfelu 18 informacje i ryzyko
inwestycyjnym z dominujgcym
udziatem instrumentow
dtuznych i udziatowych
O O
Lokaty inwestycyjne bez I\I%‘e Posiadajg Rozumieja O O O O
gwarancji kapitatu - podstawowe | mechanizm 0 1-10 | 11-50 >50
rozumiesa informacje i ryzyko
Fundusze inwestujace w akcje,
Certyfikaty i tycyj
o] ?Jrcj'/tfleﬁjsllrll\r/]vv(\elztsyc):/;j)g;ri I\I%‘e PosEdajq RozEniejq O O O O
z dominujgcym udziatem akcji, rozumiea ppcflstawoyve m_echarll(izm 0 1-10 | 11-50 >50
informacje i ryzyko
Akcje lub inne instrumenty
udziatowe (np. PDA)
Fundusze inwestujgce
w instrumenty pochodne,
Certyfikaty inwestycyjne
o portfelu inwestycyjnym
z dominujgcym udziatem
instrumentéw pochodnych,
Terminowe Transakcje
Wymiany Walutowej (TTWW), [ [
Terminowe transakcje na stope l\ll_—i|e Posiadajg Rozumieja O O O O
procentowg (FRA), Transakcje rozumieja podstawowe | mechanizm 0 1-10 | 11-50 >50
walutowe kupna/sprzedazy informacje i ryzyko
opcji walutowych, Transakcje
zamiany stép procentowych
(IRS), Walutowe transakcje
zamiany stop procentowych
(CIRS)




3.

3

Jakich transakcji dokonuje Klientw Banku BG  Z i w innych instytucjach finansowych?
(mozna wybra¢ kilka mozliwosci)

|:| Zabezpieczajgcych (w celu zabezpieczenia transakcji handlowych oraz minimalizacji ryzyka poniesienia strat
spowodowanych niekorzystnymi zmianami cen).

|:| Inwestycyjnych (w celu inwestowania biezacych nadwyzek finansowych w bezpieczne instrumenty finansowe i osiggniecia
dtugoterminowych korzysci).

|:| Spekulacyjnych (w celu wykorzystania biezacych ruchéw cen instrumentéw finansowych zwigzanych z potencjalnym ryzykiem
poniesienia strat).

Jaki procent nadwy zek finansowych Klienta stanowi wynik na inwestycjac h w instrumenty finansowe (w Banku BG  Z)iw
innych instytucjach finansowych)?
(dotyczy Sredniej rocznej wartosci inwestycji w odniesieniu do tgcznej rocznej sumy nadwyzek finansowych)

[ 1 0-30%.

[] 31-60%.

[ 61-100%.

Czy wszystkie osoby zawieraj ace transakcje z Bankiem BG Z w imieniu i na rzecz Klienta w zakresie instrument 6w

finansowych maj g wyksztalcenie?

|:| Wyzsze ekonomiczne, finansowe lub inne Sciste zapewniajgce wiedze o inzynierii finansowe;.

|:| Wyzsze (dowolny kierunek) lub srednie ekonomiczne.

|:| Wyzsze (dowolny kierunek), srednie lub podstawowe.

Czy zatrudnione przez Klienta osoby, ktére zawie rajg w imieniu i na rzecz Klienta transakcje z Bankiem BGZ, w okresie

ostatnich 5 lat, przez co najmniej 12 miesi  ecy, wykonywaly jeden z poni zszych zawodow?

|:| Wszystkie osoby pracowaly w sektorze finansowym — na stanowisku wymagajacym wiedzy na temat instrumentéw finansowych.
Wszystkie osoby pracowaly poza sektorem finansowym — na stanowisku wymagajgcym wiedzy na temat instrumentéw finansowych.

|:| Co najmniej jedna z os6b pracowata poza sektorem finansowym — na stanowisku wymagajgcym wiedzy na temat instrumentow
finansowych.

Co najmniej jedna z os6b pracowata na stanowisku niewymagajgcym wiedzy na temat instrumentow finansowych.

Cze$é Il. OCENA ODPOWIEDNIOSCI

Prosze zaznaczy¢ wtasciwg odpowiedz na kazde z zadanych pytan:

CEL INWESTYCYJNY

10.

Jaki jest planowany $redni horyzont czasowy inwestycji podejmowanych prz ez Klienta?
(mozna wybra¢ kilka mozliwosci)

|:| Do 1 roku.

|:| Powyzej 1 roku do 3 lat.
|:| Powyzej 3 do 5 lat.

|:| Powyzej 5 lat.

Jaki jest oczekiwany s$redni zwrot z inwestycji Klienta w skali roku?

L[] Ponizej 6%.

|:| Pomiedzy 6% oraz 14,99%.

L] Pomiedzy 15% oraz 30%.

[ ] Powyzej 30%.

Jaki jest najwy zszy akceptowalny przez Klienta poziom ryzyka inwest  ycyjnego?

(ryzyko inwestycyjne jest rozumiane jako spadek wartosci inwestycji)

|:| Brak akceptacji mozliwosci spadku wartosci inwestycji.

|:| Akceptacja ryzyka spadku wartosci inwestycji - do 15% wartosci inwestycji.

|:| Akceptacja ryzyka znacznego spadku wartosci inwestycji — wyzszego niz 15% wartosci inwestycji.

Gdyby portfel instrumentéw finansowych Klienta stracit w przeci agu roku 15% warto $ci mimo wcze sniejszych stabilnych
wzrostow, ktére z poni  zszych przyktadéw najlepiej opisywatoby post  epowanie Klienta w stosunku do posiadanego portfela?

|:| Sprzedaz wszystkich instrumentéw finansowych znajdujgcych sie w portfelu.



11.

|:| Sprzedaz czesci instrumentéw finansowych najbardziej tracacych na wartosci oraz zachowanie pozostatych.

H
H

Czy Klient akceptuje wahania instrumentu finans

4

Zachowanie wszystkich instrumentéw finansowych w portfelu.

Dokupienie nowych instrumentéw finansowych.

wzrastata i spadataby 0 15% w ci  ggu roku?

[
[
[

Na pewno tak.
Raczej tak.

Na pewno nie.

owego, gdy zainwestowatby w instrument finansowy, a

jego warto $¢

SYTUACJA FINANSOWA

12.

13.

14.

15.

16.

Jaka jest roczna wysoko $¢ zysku/straty netto Klienta za ostatni rok sprawozd

Ooodooogn

Ponizej - 500 000 zt.

Od - 500 000 zt do - 150 000,01 zt.
Od - 150 000 zt do - 50 000,01 zt.
Od - 50 000 zt do O zt.

0zt

Od 0 zt do 50 000 zt.

Od 50 000,01 zt do 150 000 zt.

Od 150 000,01 zt do 500 000 zt.
Powyzej 500 000 zt.

Jakie s g gtébwne zrédia regularnych przychodéw Klienta?
(mozna wybra¢ kilka mozliwosci)

[
[
[
[

Przychody z dziatalnosci podstawowej Klienta.
Najem, dzierzawa lub inne przychody z posiadanych nieruchomosci.
Dochody kapitatowe z operacji gietdowych.

Dotacje rzgdowe, unijne itp.

Jaka jest warto $¢ posiadanych przez Klienta aktywow netto?
(aktywa netto - aktywa, w tym aktywa ptynne, nieruchomosci itp., pomniejszone o warto$¢ zobowigzan krétko- i dlugoterminowych).

[
H
[
H
H

0zt

Do 1 000 000 zt.

Ponad 1 000 000 zt do 10 000 000 zt.
Ponad 10 000 000 zt do 100 000 000 zt.
Ponad 100 000 000 zt.

Ile wynosi suma warto $ci zobowi gzan finansowych Klienta?
(dotyczy sumy wartosci zobowigzan finansowych w odniesieniu do sumy posiadanych aktywow)

[
[
[
[

0%.

Do 20%.

Ponad 20 do 50%.
Ponad 50%.

awczy?

Jaka jest $rednia miesi eczna warto $¢€ ptatno sci odsetkowych Klienta z tytutu zobowi  gzan?
(dotyczy Sredniej wartosci miesiecznych odsetek w odniesieniu do sredniej wartosci miesigcznych przychodoéw)

[
[
[
[

0%.

Od 0 do 1%.
Ponad 1 do 5%.
Ponad 5%.



